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[bookmark: _Toc143786357]Rezumat executiv
	 
	În cadrul acestui capitol, solicitantul de subvenții va descrie succint intreprinderea, cu indicarea obiectivelor stabilite in cadrul proiectului investițional precum și realizările pînă la momentul de fașă, precum si obiectivele ce urmează a fi realizate   




Scopul proiectului__________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Domeniul de intervenție_________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Obiectivele stabilite:
1.________________________________________________________________________________________
2. ________________________________________________________________________________________
3. ________________________________________________________________________________________

Realizările:
1. ________________________________________________________________________________________
2. ________________________________________________________________________________________ 3. ________________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
[bookmark: _Toc143786358]Aspecte importante 
	
	Rezumați aspectele importante ale companiei.  De exemplu, poate doriți să includeți o diagramă care afișează vânzările, cheltuielile și profitul net pentru câțiva ani.
Notă: pentru a înlocui datele din diagrama eșantion cu datele dvs., faceți clic dreapta pe diagramă, apoi faceți clic pe Editare date.




[bookmark: _Toc143786359]Obiective
	
	De exemplu, includeți o cronologie cu obiectivele pe care doriți să le realizați.

	
	In cadrul acestui capitol solicitantul va demonstra fezabilitatea proiectului investitional indicind OBIECTIVE PE TERMEN LUNG precum si cronologia acestora. 



Obiectivele proiectului investițional pe o perioadă de 5 ani (descrierea narativă a investiției):
__________________________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
1. [bookmark: _Toc143786360]DESCRIEREA AFACERII
	
	Oferiți o descriere pozitivă, concisă și bazată pe fapte a afacerii dvs.: în ce constă și ce o va face unică, competitivă și de succes. Descrieți caracteristicile speciale care vă vor face afacerea atractivă pentru potențialii clienți și identificați principalele scopuri și obiective ale firmei dvs.

1.1. [bookmark: _Toc143786361]Date generale
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
1.1.1. Fondatorii şi care este cota de participare a fiecăruia:
Tabelul 1
	Numele, prenumele
	Funcţia
	Cota de participare

	
	
	%

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Total
	
	100



1.1.2. Domeniul de activitate______________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________________________________________

1. Suprafața pământului prelucrat ___________ha,  inclusiv în proprietate  __________ha;
1. Suprafața plantațiilor pe rod prelucrată__________ha, inclusiv in proprietate  ________ha
1. Numărul animalelor deținute în proprietate_________________, specia animalelor_________________________________________

1.1.3. Întreprinderea în prezent are angajaţi ____ persoane şi la sezon cu solicitare mare de muncă lucrează până la _____ muncitori. În rezultatul implementării proiectului propus spre subvenţionare întreprinderea a creat _____ locuri noi de muncă.
 



Tabelul 2 

	Nr
	Anul
	Numărul de locuri de muncă nou create
	Numărul angajaților sezonieri și zilieri 

	1
	2024
 (de facto)
	
	

	2
	2025
 (de facto/planificate)
	
	


Notă: Drept confirmare a angajărilor se anexează ordinele de angajare pentru perioada respectivă.

1.1.4. Asigurarea cu tehnică şi echipament 

Tabelul 3
	Nr
	Denumirea utilajului
	Unități
	Anul procurării
	Scopul utilizării

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	



1.2. [bookmark: _Toc143786362]Amplasarea proiectului investițional
	
	Descrieți amplasarea investiției Dvs. si poziția acesteia pe piața internă sau după caz pe piața exteră



Amplasarea geografică a proiectului ( descreți puncte forte si punctele slabe privind amplasarea proiectului investițional): _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

1.3. [bookmark: _Toc143786363]Produse și servicii
	
	Descrieți produsele sau serviciile dvs. și de ce există o cerere pentru acestea. Care este piața potențială? Cum ajută acestea clienții? Ce aspecte ale produselor sau serviciilor dvs. vă oferă un avantaj concurențial?
Dacă vindeți mai multe linii de produse sau servicii, descrieți ce anume este inclus. De ce ați ales acest sold de oferte? Cum ajustați acest sold pentru a răspunde cerințelor pieței? 
Notă: 
•	dacă produsele și/sau serviciile dvs. sunt mai importante decât locația dvs., mutați acest subiect înainte de cel referitor la locație și programul de lucru.
•	Dacă furnizați doar produse sau doar servicii, ștergeți partea din titlu care nu se aplică.


 Descrierea narativă _________________________________________________________ _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Sortimentul şi cantitatea produselor planificate
									
Tabelul 4
	Sortiment
	Cantitate

	
	

	
	

	
	



Activitatea post recoltare destinate frigiderelor de păstrare a fructelor, strugurilor și legumelor, precum și caselor de ambalare.							
Tabelul 5
	
	Procesarea primară
 (denumirea materiei de producție și cantitatea, kg)
	Depozitare (denumirea materiei de producție și cantitatea, kg)
	Păstrare (denumirea materiei de producție și cantitatea, kg)
	Ambalare (denumirea materiei de producție și cantitatea, kg)
	Materie de producție proprie %
	Materie de producție colectată %

	1. 
	
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	
	



Activitați post recoltare destinate prelucrării primare/finite, ambalare, refrigerare, congelare, procesare și păstrare a cărnii, prelucrare primară/finită, procesare, ambalare și păstrare a laptelui, a ouălor, a peștelui sau a mierii de albine și a produselor obținute din acestea

Tabelul 6
	
	Procesarea primara
 (denumirea materiei prime)
	Procesarea finită
 (denumirea materiei prime)
	Pastrare și procesare (denumirea materiei prime)
	Ambalare
Refrigerare
Congelare (denumirea materiei prime)
	Materie de producție proprie %
	Materie de producție autohtonă %

	1.
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	
	


[bookmark: _Toc143786364]1.4. Furnizori
	
	Dacă informațiile despre furnizori, inclusiv aranjamentele financiare cu aceștia, joacă un rol important în cadrul intreprinderii  dvs., includeți informațiile relevante în această secțiune.
Nota: În cazul în care materia primă necesară pentru procesare/prelucrare este achiziționată de la furnizori autohtoni sau din afara țării atunci se indică in tabelul de mai jos.


Tabelul 7
	Nr. 
	Denumirea furnizorului de materie primă
	Sortiment
	Cantitate anuală

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



2. [bookmark: _Toc143786365]DESCRIEREA PROIECTULUI INVESTIȚIONAL 
	
	Se descrie fiecare componenta inaintata spre finantare conform măsurii de sprijin:
Exemplu 1: 
· Inființarea plantatiei 
· Instalarea sistemului de suport 
· Achizitionarea utilajului agricol necesar prelucrării 
 Exemplu2: 
· Construcția fermei zootehnice- 
· Achiziționarea animalelor- 


Proiectul investițional înaintat spre finanțare: _____________________________________________________
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
[bookmark: _Toc143786366]2.1. Costul proiectului investițional 
	
	Se specifică valoarea bunurilor indicate în proiectul investițional, conform documentelor primare contabile atașate la cererea de subvenționare


Tabelul 8 
	Nr
	Specificare
	Costul bunurilor

	
	
	Total
	Fără TVA

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	

	4
	
	
	

	5
	
	
	

	6
	
	
	

	7
	
	
	

	8
	
	
	



Tabelul 9. Sursele de finanțare
	Specificare
(Denumirea completă a echipamentului și utilajului)
	Costul total al investiţiei, lei
	
Costul total al investiţiei fără TVA, lei
	Sursa de finanţare

	
	
	
	întreprindere
	din exterior

	
	
	
	
	credit
	grant
	alte surse

	
	
	
	lei
	%
	lei
	%
	lei
	%
	lei
	%

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Investiţia totală
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



2.2. [bookmark: _Toc143786367]Gestiune financiară
	
	Pe măsură ce scrieți această secțiune, luați în calcul faptul că modul în care sunt gestionate resursele financiare poate marca diferența dintre succes și eșec. 
Ținând cont de produsele sau serviciile pe care intenționați să le oferiți efectiv, explicați cum veți face profitabilă afacerea dvs. și în cât timp. Va asigura afacerea dvs. un flux monetar adecvat sau va trebui să vă ocupați de conturi de creanțe mari și eventuale creanțe nerecuperabile sau colectări?


	
Tabelul 10 Raportul privind rezultatele financiare  (Raport de profit și pierderi)
	Specificare
	Anii

	
	1 an (începând cu anul 2024)
	2 an
	3 an
	4 an
	5 an

	
	Trim I
	Trim II
	Trim III
	Trim IV
	Total
	
	
	
	

	Venituri din vânzări
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Costul vânzărilor
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Profit brut
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Alte venituri operaţionale
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cheltuieli comerciale
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cheltuieli generale şi administrative
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Alte cheltuieli operaţionale
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Rezultate din activitatea operaţională: profit/pierdere
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Rezultate din activitatea de investiţii: profit/pierdere
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Rezultate din activitatea financiară: profit/pierdere
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Rezultate din activitatea economică financiară: profit/pierdere
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Rezultate excepţionale: profit/pierdere
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Profit/pierderi până la impozitare
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cheltuieli/economii privind impozitul pe venit
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Profit net
	
	
	
	
	
	
	
	
	


2.3. [bookmark: _Toc143786368]Termenii de recuperarea a investiției.
Pentru proiectul investițional termenul de recuperare a investițiilor va constitui ___ ani. 		
Tabelul 7
	
	Specificare
	Anii

	
	
	20__
	20__
	20__
	20__
	20__

	
	
	1*
	2
	3
	4
	5

	A
	Costul investiției (inițial /rămasă), la început de an
	
	
	
	
	

	B
	Profit net pentru afacere
	
	
	
	
	

	C
	Costul investiției (rămasă), la sfîrșit de an
	
	
	
	
	


(ATENȚIE: 1*se calculează C=A-B: se repeta pentru fiecare an )
2.4. [bookmark: _Toc143786369]Analiză de piață
	
	Care este piața dvs. țintă? (Cine sunt cel mai probabil cei care vă vor cumpăra produsele sau vă vor utiliza serviciile?) Care sunt datele demografice? Cât de mare este baza dvs. de clienți potențiali?
Unde se află aceștia? Cum le veți aduce la cunoștință cine sunteți, unde puteți fi găsiți și ce aveți de oferit?
Dacă credeți că aveți ceva nou, inovator sau care nu este disponibil pe scară largă: de unde știți că există o piață pentru acel lucru, că oamenii sunt dispuși să plătească pentru ceea ce aveți de oferit?
Gândiți-vă la piața pe care încercați să pătrundeți: este în creștere, în regres sau în stagnare?
La ce procent din piață credeți că veți putea ajunge să vă adresați? Cum vă veți mări majora cota de piață?
Notă: ați putea să includeți o diagramă, cum ar fi cea de mai jos, pentru a demonstra aspecte-cheie ale potențialul dvs. de piață vizibile dintr-o privire.

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

3. [bookmark: _Toc143786370]DURABILITATEA PROIECTULUI 
	
	Se va indica actiunile de durabilitate a proiectului investițional precum și dezvoltarea acestuia impreuna cu celtuielile generate. 


3.1. [bookmark: _Toc143786371]Acțiuni de durabilitate 

	Durabilitatea/ Continuitatea proiectului

	Durabilitatea proiectului va fi asigurată de către beneficiar 


	N/O
	Acțiuni
	Termen de realizare
	Parți implicate
	Costul,
lei
	Sursa de finanțare
	Indicatori de progres

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	



Proiectul investițional include tehnologii inovative: ______________________________________________________________________________________________________________________________________________________

	Tipul măsurilor inovative: 

	· Tehnologii privind controlul proceselor de producere/procesare/ monitorizarea virtuală a tuturor proceselor de producere
	· DA
	· NU

	Acțiuni de digitalizare pentru eficientizarea activității:
· Sisteme de planificare a activității, monitorizare a echipamentelor, utilajelor, comercializare a producției
	· DA
	· NU

	· Sisteme de evidenta a resurselor umane, management eficient, digitalizarea contabilității și optimizarea proceselor de lucru
	· DA
	· NU

	· Controlul consumului e combustibil raportat la timpul lucrat și suprafața
	· DA
	· NU

	Impact asupra mediului:
	
	

	· Impact nesemnificativ
	· DA
	· NU

	· Impact redus
	· DA
	· NU

	· Impact semnificativ
	· DA
	· NU

	· Proiectul prevede masuri de valorificare a surselor de energie regenerabila
	· DA
	· NU

	· Proiectul prevede masuri de valorificare a surselor de energie regenerabila
	· DA
	· NU

	Reducerea emisiilor CO2
	· DA
	· NU

	· Reducerea consumului de carburanți
	· DA
	· NU

	· Reducerea pierderilor de energie cauzate de infrastructura uzata și cu eficiența scăzută
	· DA
	· NU

	· Nu contribuie la reducerea consumului și a emisiilor de CO2 
	· DA
	· NU



3.2. [bookmark: _Toc143786372]Publicitate și promovare 
	
	Cum intenționați să faceți publicitate firmei dvs?
Care dintre următoarele opțiuni de publicitate și promovare vă oferă cele mai mari șanse de a vă dezvolta cu succes afacerea? Servicii director, site-uri web de rețele sociale, mass media (ziare, reviste, televiziune, radio), publicitate prin poștă, telemarketing, seminare și alte evenimente, publicitate în comun cu alte firme, reprezentanți de vânzări, publicitate prin viu grai sau altele?
Cum veți stabili bugetul pentru publicitate?
Cum veți urmări rezultatele eforturilor de publicitate și promovare?
Vă veți face publicitate cu regularitate sau veți efectua campanii sezoniere?
Cum vor fi ambalate produsele dvs? Ați făcut cercetări pentru a afla ce tip de ambalaj va fi cel mai apreciat de clienții dvs? Ați făcut o analiză a costurilor pentru diferite forme de ambalaje?


_________________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________________ _________________________________________________________________________________________
1.	Beneficiar:	
Conducător (Nume/Prenume)______________________________ Semnătura_____________________________________________
Date de contact:
Telefon  _________________________________
Mobil___________________________________
Email___________________________________                                   
	
2.	Prestator de servicii de consultanță:
____________________________________________________________________________
                                       (Denumirea)
Nume/Prenume _______________________________________ Telefon  __________________________

Semnătura___________________________________________ Email________________________________

L.Ș.	


ANEXE:

Agenţia de Intervenție și Plăți pentru Agricultură - [Selectați data]	12
[bookmark: _Toc143786374]Declarație de venituri estimate
	
	Declarația de venituri estimate este un alt instrument de gestionare pentru a previzualiza venitul generat în fiecare lună pe baza unor previziuni rezonabile ale nivelului lunar al vânzărilor și costurilor/cheltuielilor. Pe măsură ce previziunile lunare sunt elaborate și introduse, cifrele respective servesc drept obiective pentru a ține sub control cheltuielile de operare. Atunci când apar rezultatele reale, o comparație cu sumele estimate ar trebui să genereze semnale de avertizare în cazul în care costurile sunt mai mari decât cele prevăzute, astfel încât să se ia măsuri pentru remedierea problemelor.
Procentul industrial (ind. %) se calculează prin înmulțirea costurilor/cheltuielilor cu 100% și împărțirea rezultatului la totalul vânzărilor nete. Acesta indică totalul vânzărilor standard pentru o anumită industrie. Ați putea obține aceste informații de la asociații profesionale, contabili, bănci sau biblioteci de referință. Cifrele din industria de profil reprezintă un criteriu de referință util pentru compararea costurilor/cheltuielilor firmei dvs. Comparați procentul dvs. anual cu cifra indicată în coloana cu procentul în industrie.
În continuare sunt explicați câțiva termeni utilizați în tabelul care urmează:
Total vânzări nete (Venit): această cifră reprezintă totalul vânzărilor estimate pe lună. Fiți cât mai realiști posibil, luând în considerare tendințele sezoniere, mărfurile returnate, rabaturile și reducerile sub prețul inițial. 
Costul vânzărilor: pentru a fi realistă, această cifră trebuie să includă toate costurile implicate în efectuarea unei vânzări. De exemplu, în cazul în care este vorba de inventar, includeți costurile de transport și de livrare. Trebuie incluse, de asemenea, toate costurile forței de muncă directe.
Profit brut: scădeți costul vânzărilor din totalul vânzărilor nete.
Marjă de profit brut: se calculează prin împărțirea profiturilor brute la totalul vânzărilor nete.
Cheltuieli controlabile: salarii (de bază plus ore suplimentare), cheltuieli cu salariile (inclusiv concedii plătite, concedii medicale, asigurări de sănătate, asigurări de șomaj și contribuții de asigurări sociale), costuri pentru servicii externe (inclusiv subcontractări, volum de lucru excedentar și servicii speciale sau singulare), consumabile (inclusiv toate articolele și serviciile achiziționate pentru utilizare în cadrul firmei), utilități (apă, căldură, lumină, colectarea gunoiului etc.), reparații și întreținere (inclusiv cheltuieli regulate și periodice, cum ar fi vopsit), publicitate, călătorii și auto (inclusiv utilizarea în interes de serviciu a autovehiculului personal, parcare și călătorii de afaceri), contabilitate și servicii juridice (costul serviciilor profesionale externe).
Cheltuieli fixe: chirie (doar pentru proprietățile utilizate în interes de serviciu), depreciere (amortizarea fondurilor fixe), asigurări (de incendiu, răspundere civilă pentru bunuri sau produse, despăgubiri acordate lucrătorilor, furt etc.), rambursări de împrumuturi (inclusiv plățile dobânzii sau ale principalului la pentru împrumuturi curente acordate firmei), diverse (cheltuieli nespecificate, mărunte, care nu sunt incluse în alte rubrici sau înregistrări contabile).
Profit net/Pierdere netă (înainte de impozite și taxe): Scădeți totalul cheltuielilor din profitul brut.
Impozite și taxe: inventar, vânzări, accize, imobiliare, federale, de stat etc.
Profit net/Pierdere netă (după impozite și taxe): scădeți impozitele și taxele din profitul net înainte de achitarea impozitelor și taxelor.
Total anual: adăugați toate cifrele lunare în tabel pentru fiecare element de vânzări și cheltuieli.
Procent anual: înmulțiți totalul anual cu 100% și împărțiți rezultatul la cifra de vânzări netă totală. Comparați cu procentul din industrie din prima coloană.



	
	Ind. %
	Ian
	Feb
	Mar
	Apr
	Mai
	Iun
	Iul
	Aug
	Sep
	Oct
	Nov
	Dec
	Total anual
	Procent anual

	Est. Vânzări nete
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Costul vânzărilor
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Profit brut
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cheltuieli controlabile:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Salarii
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cheltuieli cu salariile
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Juridic/Contabilitate
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Publicitate
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Călătorii/Auto
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Taxe/abon.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Utilități
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Diverse
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Total cheltuieli controlabile
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cheltuieli fixe:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Chirie
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Depreciere
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Asigurare
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autorizații/Licențe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Plăți împrumut
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Diverse
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Total cheltuieli fixe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Total cheltuieli
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Profit net/Pierdere netă înainte de impozite și taxe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Impozite și taxe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Profit net/Pierdere netă 
După impozite și taxe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	




*Completarea anexei nu este obligatorie

Prezentare generală financiară

Vânzări	2022	2023	2024	55000	68000	85000	Profit net	2022	2023	2024	35000	45000	50000	Cheltuieli	2022	2023	2024	20000	23000	35000	



Creșterea pieței locale

Clienți potențiali	2024	2025	2026	0.06	0.15	0.28000000000000003	Case noi	2024	2025	2026	0.1	0.15	0.35	Intreprinderi noi	2024	2025	2026	0.03	0.2	0.22	
Procent creștere în perioada anterioară




