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Anexa nr. 11
la Ordinul MAIA 
nr. 108 din 04.09.2023

	
1. [bookmark: _Toc143704358]Rezumat executiv
	[image: ] 
	
ÎN CADRUL ACESTUI CAPITOL, SOLICITANTUL DE SUBVENȚII VA RELATA O IMAGINE DE ANSAMBLU A AFACERII, CU INDICAREA OBIECTIVELOR STRATEGICE STABILITE IN CADRUL PROIECTULUI INVESTIȚIONAL PRECUM ȘI REALIZĂRILE PÎNĂ LA MOMENTUL
 DE FAȚĂ, PRECUM SI OBIECTIVELE CE URMEAZĂ A FI REALIZATE   



Scopul proiectului__________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Domeniul de intervenție__________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Obiectivele stabilite:
1.________________________________________________________________________________________
2. ________________________________________________________________________________________
3. ________________________________________________________________________________________

Realizările:
1. ________________________________________________________________________________________
2. ________________________________________________________________________________________ 3. ________________________________________________________________________________________

Așteptările:
[bookmark: _Toc143704359]1. ________________________________________________________________________________________
2. ________________________________________________________________________________________ 3. ________________________________________________________________________________________

Promovare:
1. ________________________________________________________________________________________
2. ________________________________________________________________________________________ 3. ________________________________________________________________________________________

1.1. Aspecte importante 
	
	REZUMAȚI ASPECTELE IMPORTANTE ALE COMPANIEI.  DE EXEMPLU, POATE DORIȚI SĂ INCLUDEȚI O DIAGRAMĂ CARE AFIȘEAZĂ VÂNZĂRILE, CHELTUIELILE ȘI PROFITUL NET PENTRU CÂȚIVA ANI.
NOTĂ: pentru a înlocui datele din diagrama eșantion cu datele dvs., faceți clic dreapta pe diagramă, apoi faceți clic pe editare date.




1.2. [bookmark: _Toc143704360]Obiective
	[image: ]
	IN CADRUL ACESTUI CAPITOL SOLICITANTUL VA  INCLUDE OBIECTIVELE PROPUSE SPRE REALIZAARE,  CE VOR DEMONSTRA FEZABILITATEA PROIECTULUI INVESTITIONAL, INDICÂND OBIECTIVE PE TERMEN MEDIU - LUNG 
PRECUM ȘI CRONOLOGIA ACESTORA.



Obiectivele proiectului investițional pe o perioadă de 5 ani (descrierea narativă a investiției):
__________________________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
2. [bookmark: _Toc143704361]DESCRIEREA AFACERII
	[image: ]
	OFERIȚI O DESCRIERE POZITIVĂ, CONCISĂ ȘI BAZATĂ PE REALIZĂRI VERIDICE ȘI VIZIBILE ALE AFACERII DVS.: 
· În ce constă afacerea și ce o va face unică, competitivă și de succes. 
· Descrieți caracteristicile speciale care vă vor face afacerea atractivă pentru potențialii clienți și identificați principalele scopuri și obiective ale firmei dvs.


[bookmark: _Toc143704362]Investiția este efectuată de către :
Tabelul 1    
	

	· Fermier  Micro
	Numărul angajaților 
(până la 9)_______________  

	Cifră anuală de afaceri (până la 18mil.lei) _______________________________lei

	· Fermier  Micro
	Numărul angajaților 
(de la 10-49 angajați)________
_______________
	Cifră anuală de afaceri (până la 50 mil. lei)
_______________________________lei

	· Tânăr Fermier

	· Femeie Fermier
	· Migranți Reveniți



2.1. Date generale
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
2.2.  Administrator:
Tabelul 2
	  DATE DESPRE ADMINISTRATOR

	1
	Nume/Prenume 
	 

	2
	Municipiul/Raion/Oraș
	 

	3
	Sat/Comună
	 

	4
	Strada
	 

	5
	Telefon fix/mobil/fax
	 

	6
	E-mail
	 

	7
	Data nașterii
	 

	8
	Vârsta
	 

	9
	Genul 
	 

	10
	Cod de identitate (IDNP)
	 

	11
	Act de identitate Seria, Nr.
	 

	12
	Eliberat la data/de către
	 



2.3. Fondatorii şi care este cota de participare a fiecăruia:
Tabelul 3
	
Numele, prenumele
	
Funcția
	
Date de contact
	Cota de participare

	
	
	
	%

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Total
	
	
	100



2.4. Domeniul de activitate______________________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________________________________________

1. Suprafața pământului prelucrat ___________ha,  inclusiv în proprietate  __________ha;
1. Suprafața plantațiilor pe rod prelucrate __________ha, inclusiv in proprietate  ________ha
1. Numărul animalelor deținute în proprietate _________________, specia animalelor_________________________________________

2.5.  Întreprinderea în prezent are angajați ____ persoane și la sezon cu solicitare mare de muncă lucrează până la _____ muncitori. În rezultatul implementării proiectului propus spre subvenționare întreprinderea a creat _____ locuri noi de muncă.
 
Tabelul 4
	NUMĂRUL LOCURILOR DE MUNCĂ – ACTUALE ȘI NOU-CREATE

	Categorii salariați
	Vârsta (ani)
	2025
	2026
	2027
	2028
	2029

	
	
	M
	F
	M
	F
	M
	F
	M
	F
	M
	F

	Salariați permanenți (normă deplina)
	18-25
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	25-45
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	de la 45
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
Salariați permanenți (normă redusă)
	18-25
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	25-45
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	de la 45
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Zilieri
	18-25
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	25-45
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	de la 45
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 


Notă: Drept confirmare a angajărilor se anexează ordinele de angajare pentru perioada respectivă.



2.6. Asigurarea cu tehnică și echipament 

Tabelul 5
	Nr.
	Denumirea utilajului
	Unități
	Anul procurării
	Scopul utilizării

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	


[bookmark: _Toc143704363]
Descrieți acțiunile de digitalizare pentru eficientizarea activității ___________________ __________________________________________________________________________________________
· Sisteme de planificare a activității, monitorizare a echipamentelor, utilajelor, comercializare a producției
· Sisteme de evidență a resurselor umane, management eficient, digitalizarea contabilității și optimizarea proceselor de lucru
· Controlul consumului de combustibil raportat la timpul lucrat (GPS)
· Controlul consumului de combustibil raportat la timpul lucrat și la suprafață 
· Sistem integrat de monitorizare a animalelor plus Crotalii cu senzori inteligenți care permit monitorizarea parametrilor de sănătate și controlul de la distanță al stării animalelor, utile și în perioada fertilă
· Sistem parțial de monitorizare a animalelor
· Nu include acțiuni de digitalizare pentru eficientizarea activității

2.7. Amplasarea proiectului investițional
	[image: ]
	DESCRIEȚI AMPLASAREA INVESTIȚIEI DVS. SI POZIȚIA ACESTEIA PE PIAȚA INTERNĂ SAU DUPĂ CAZ PE PIAȚA EXTERNĂ



Amplasarea geografică a proiectului ( descreți puncte forte si punctele slabe privind amplasarea proiectului investițional): _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

2.8. [bookmark: _Toc143704364]Produse și servicii
	[image: ]
	
DESCRIEȚI PRODUSELE SAU SERVICIILE DVS. ȘI DE CE EXISTĂ O CERERE PENTRU ACESTEA.
 CARE ESTE PIAȚA POTENȚIALĂ? CUM AJUTĂ ACESTEA CLIENȚII? CE ASPECTE ALE PRODUSELOR SAU SERVICIILOR DVS. VĂ OFERĂ UN AVANTAJ CONCURENȚIAL?
DACĂ VINDEȚI MAI MULTE LINII DE PRODUSE SAU SERVICII, DESCRIEȚI CE ANUME ESTE INCLUS. DE CE AȚI ALES ACEST SOLD DE OFERTE? CUM AJUSTAȚI ACEST SOLD PENTRU A RĂSPUNDE CERINȚELOR PIEȚEI? 
NOTĂ: 
· dacă produsele și/sau serviciile dvs. Sunt mai importante decât locația dvs., mutați acest subiect înainte de cel referitor la locație și programul de lucru.
· dacă furnizați doar produse sau doar servicii, ștergeți partea din titlu care nu se aplică.


 Descrierea narativă _________________________________________________________ _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Sortimentul și cantitatea produselor planificate
									
Tabelul 6
	Sortiment
	Cantitate

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	



2.9. [bookmark: _Toc143704365] Furnizori
	[image: ]
	DACĂ INFORMAȚIILE DESPRE FURNIZORI, INCLUSIV ARANJAMENTELE FINANCIARE CU ACEȘTIA, JOACĂ UN ROL IMPORTANT ÎN CADRUL INTREPRINDERII  DVS., INCLUDEȚI INFORMAȚIILE RELEVANTE ÎN ACEASTĂ SECȚIUNE.
NOTA: în cazul în care materia primă necesară pentru procesare/prelucrare este achiziționată de la furnizori autohtoni sau din afara țării atunci se indică in tabelul de mai jos.



Tabelul 7
	9. Furnizorii de produse / prestare de servicii / echipamente și utilaje/ animale

	(se vor indica furnizorii/ prestatorii precum și obiectul/serviciile ce urmează a fi achiziționate conform prețurilor din ofertele atașate la cererea de subvenționare)

	Nr.
	Denumirea furnizorului
	Produsul/servicii furnizat
	Periodicitatea furnizării produsului
	Existența contract prealabil

	
	
	Denumirea p/s
	Cantitatea
	Valoare, lei
	
	

	Furnizorii selectați pentru livrarea de mijloace fixe pentru implementarea proiectului investițional

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total - investiții
	 
	 
	0
	 
	 

	Principalii furnizori de inputuri agricole

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 



2.10 Pentru instituțiile de învățământ cu profil agroindustrial și  pentru organizațiile din domeniile cercetării și inovării cu profil agroindustrial

· Proiectul stimulează dezvoltarea economică locală și regională și contribuie la efecte economice durabile (exemplu: atragerea investițiilor, crearea de locuri de muncă, creșterea productivității, creșterea comercializării producției obținute, oportunități de afaceri directe/indirecte)
· Proiectul generează efecte economice pozitive, cum ar fi: acces la infrastructură, condiții mai bune pentru personal și elevi/studenți, reziliența organizațională și economică a entității, sporirea vizibilității și creșterea competitivității
· Proiectul stimulează dezvoltarea socioeconomică a țării (ex. transferul de cunoștințe și inovare, creșterea productivității, reducerea cheltuielilor, creșterea vânzării, extinderea relațiilor comerciale etc.)  
· Proiectul contribuie la creșterea vizibilității cercetării și cercetătorilor prin publicații științifice în țară și peste hotarele ei (ex. analiza comparativă  indicelui Hirsh), participarea în proiecte internaționale mulți și bilaterale, inclusiv în Uniunea Europeană (ex. programul Future Europe)
· Nu este prevăzut impactul economic în urma implementării proiectului
· Proiectul nu generează efecte economice

In acest capitol se va descrie numărul total de elevi și cadre didactice angajate in cadrul instituției. Totodată va fi divizata si pe vârste:
· Numărul beneficiarilor în urma implementării proiectului_____________________
· Numărul total de elevi/studenți __________________________________________
· Numărul total cadre didactice sau didactico-științifice ________________________
· Numărul de tineri cadre didactice sau didactico-științifice  (până la 40 ani) ________
· Numărul total cercetători _______________________________________________
· Numărul de tineri cercetători (până la 40 ani) _______________________________
· Numărul cercetători (peste 40 ani) _______________________________________

Tabelul 8 
	ABSOLVENȚI ANGAJAȚI ÎN CÂMPUL MUNCII SAU ÎȘI CONTINUĂ STUDIILE ÎN DOMENIU

	Categorii 
	Vârsta (ani)
	2021
	2022
	2023
	2024
	2025

	
	
	M
	F
	M
	F
	M
	F
	M
	F
	M
	F

	Angajați în câmpul muncii
	18-25
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	25-45
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	de la 45
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
Continuă studiile
	18-25
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	25-45
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	de la 45
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 



3. [bookmark: _Toc143704366]DESCRIEREA PROIECTULUI INVESTIȚIONAL 
	[image: ]
	SE DESCRIE FIECARE COMPONENTA INAINTATA SPRE FINANTARE CONFORM MĂSURII DE SPRIJIN:
· SA_1.2) dezvoltarea infrastructurii exploatației agricole;
· SA_1.3) diversificarea activităților economice rurale;
· SA_1.4) stimularea producerii pe teren protejat;
· SA_1.5) înființarea plantațiilor de arbuști fructiferi, cu plante aromatice, medicinale și condimentare;
· SA_1.6) modernizarea exploatațiilor zootehnice;
· SA_1.7) asigurarea transferului de cunoștințe, a inovării și a formării.
 



Proiectul investițional înaintat spre finanțare:  __________________________________________
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Descrieți dacă proiectul investițional stimulează dezvoltarea economică locală și regională și contribuie la efecte economice durabile (exemplu: atragerea investițiilor, crearea de locuri de muncă, creșterea productivității, creșterea comercializării producției obținute, oportunități de afaceri directe/indirecte), sau generează efecte economice pozitive, cum ar fi: creșterea comercializării, veniturilor sau contribuției la bugetul public național
Descrieți dacă proiectul investițional generează efecte economice pozitive, cum ar fi: acces la infrastructură, condiții mai bune pentru personal și elevi/studenți, reziliența organizațională și economică a entității, sporirea vizibilității și creșterea competitivității ( succint și in detaliu )
__________________________________________________________________________________________


· Proiectul prevede includerea tehnologiilor inovative
· Include tehnologii inovative de producere a culturilor cu valoare adăugată 
· Include parțial tehnologii inovative de producere a culturilor cu valoare adăugată
· Include tehnologii inovative privind controlul temperaturii, umidității, luminii, PH și nutrienților. Monitorizarea virtuală a tuturor proceselor de producție 
· Proiectul nu prevede includerea tehnologiilor inovative

· Proiectul include acțiuni de eficiență energetică
· Modernizarea echipamentelor existente printr-un sistem nou care să permită o reducere a consumului de energie
· Realizarea de investiții care să permită o reducere a consumului de energie prin modernizarea modului de utilizare/gestionării instalațiilor/echipamentelor existente
· Nu include acțiuni de eficiență energetică

· Proiectul include impact de mediu
· impact nesemnificativ 
· impact redus 
· impact semnificativ 
· Proiectul prevede reducerea emisiilor de CO2 echivalent
· Prevede reducerea emisiilor de gaze cu efect de seră
· Reducerea pierderilor de energie cauzate de infrastructura uzată și cu eficiență scăzută
· Proiectul nu prevede reducerea consumului și a emisiilor de CO2 echivalent
· Reducerea consumului de carburanți
· Implementarea tehnologiilor de alimentație prin utilizarea unor rații cu o structură optimă, științific argumentată
· Promovarea tehnologiilor de alimentație a taurinelor prin utilizarea furajelor în formă de amestecuri unice (mono rație) fără sau cu cantități mici de nutrețuri verzi.
· Nu implementează tehnologii de reducere a consumului și a emisiilor de gaze cu efect de seră CO2 echivalent

[bookmark: _Toc143704367]3.1. Costul proiectului investițional 
	[image: ]
	SE SPECIFICĂ VALOAREA BUNURILOR INDICATE ÎN PROIECTUL INVESTIȚIONAL, CONFORM DOCUMENTELOR PRIMARE CONTABILE ATAȘATE LA CEREREA DE SUBVENȚIONARE



Tabelul 9 
	Nr
	Specificare
	Costul bunurilor

	
	
	Total
	Fără TVA

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	

	4
	
	
	

	5
	
	
	

	6
	
	
	

	7
	
	
	

	8
	
	
	



Tabelul 10. Sursele de finanțare
	Specificare
(Denumirea completă a bunului)
	Costul total al investiției, lei
	
Costul total al investiției fără TVA, lei
	Sursa de finanțare

	
	
	
	întreprindere
	din exterior

	
	
	
	
	credit
	grant
	alte surse

	
	
	
	lei
	%
	lei
	%
	lei
	%
	lei
	%

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Investiția totală
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



3.2. [bookmark: _Toc143704368]Gestiune financiară
	[image: ]
	PE MĂSURĂ CE SCRIEȚI ACEASTĂ SECȚIUNE, LUAȚI ÎN CALCUL FAPTUL CĂ MODUL ÎN CARE SUNT GESTIONATE RESURSELE FINANCIARE POATE MARCA DIFERENȚA DINTRE SUCCES ȘI EȘEC. 
ȚINÂND CONT DE PRODUSELE SAU SERVICIILE PE CARE INTENȚIONAȚI SĂ LE OFERIȚI EFECTIV, EXPLICAȚI CUM VEȚI FACE PROFITABILĂ AFACEREA DVS. ȘI ÎN CÂT TIMP. VA ASIGURA AFACEREA DVS. UN FLUX MONETAR ADECVAT SAU VA TREBUI SĂ VĂ OCUPAȚI DE CONTURI DE CREANȚE MARI ȘI EVENTUALE CREANȚE NERECUPERABILE SAU COLECTĂRI?


[bookmark: _Toc143704369]	
Tabelul 11 Planificarea vânzărilor (cifra de afaceri)
	Produs 
	Indicatorii
	2026
	2027
	2028
	2029
	2030

	
	
	Sem. I
	Sem. II
	Sem. I
	Sem. II
	Sem. I
	Sem. II
	Sem. I
	Sem. II
	Sem. I
	Sem. II

	 
	Cantitate
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	Preț
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (Produs I)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Cantitate
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	Preț
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (Produs II)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Cantitate
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	Preț
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (Produs III) 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Cantitate
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	Preț
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (Produs IV)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Cantitate
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	Preț
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (Produs V)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	TOTAL - venituri din vânzări
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0



Tabelul 12 Planificarea costurilor (costul vânzărilor)
	Produs
	Indicatorii
	2026
	2027
	2028
	2029
	2030

	
	
	Sem. I
	Sem. II
	Sem. I
	Sem. II
	Sem. I
	Sem. II
	Sem. I
	Sem. II
	Sem. I
	Sem. II

	0
	Cantitate
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	Cost unitar
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (Produs I)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	0
	Cantitate
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	Cost unitar
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (Produs II)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	0
	Cantitate
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	Cost unitar
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (Produs III)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	0
	Cantitate
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	Cost unitar
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (Produs IV)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	0
	Cantitate
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	
	Cost unitar
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total (Produs V)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	TOTAL - costul vânzărilor
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0



Tabelul 13 Rezultatele financiare
	Indicatori
	2026
	2027
	2028
	2029
	2030

	
	Sem. I
	Sem. II
	Sem. I
	Sem. II
	Sem. I
	Sem. II
	Sem. I
	Sem. II
	Sem. I
	Sem. II

	VENITURI DIN VÂNZĂRI

	1.1. Venituri din vânzări
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.2. Alte venituri
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	TOTAL VENITURI
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 COSTUL VÂNZĂRILOR

	2.1. Costul mărfurilor / serviciilor
	 
	0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.2. Alte costuri
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	TOTAL COSTURI
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	CHELTUIELI

	3.1. Cheltuieli salarizare
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3.2. Cheltuieli financiare (comisioane, asigurări, dobânzi)
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3.3. Cheltuieli comerciale (publicitate, transport, vizibilitate)
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Alte cheltuieli
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Total cheltuieli
	 
	0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	IV. PROFIT BRUT
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	V. IMPOZITUL PE VENIT
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	VI. PROFIT NET
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0


3.3. Termenii de recuperarea a investiției.
Pentru proiectul investițional termenul de recuperare a investițiilor va constitui ___ ani. 

	14. Termenul de recuperare a investiției

	Indicatori
	2026
	2027
	2028
	2029
	2030
	2031
	2032
	2033
	2034
	2035

	Valoarea investiției
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Profit net
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Valoarea investiției rămase de recuperat*
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	* - valoarea investiției este pozitivă - este anul recuperării totale a investiției
	
	
	
	
	
	
	


	
3.4. [bookmark: _Toc143704370]Analiză de piață
	[image: ]
	· CARE ESTE PIAȚA DVS. ȚINTĂ? (CINE SUNT CEL MAI PROBABIL CEI CARE VĂ VOR CUMPĂRA PRODUSELE SAU VĂ VOR UTILIZA SERVICIILE?) CARE SUNT DATELE DEMOGRAFICE? CÂT DE MARE ESTE BAZA DVS. DE CLIENȚI POTENȚIALI?
· UNDE SE AFLĂ ACEȘTIA? CUM LE VEȚI ADUCE LA CUNOȘTINȚĂ CINE SUNTEȚI, UNDE PUTEȚI FI GĂSIȚI ȘI CE AVEȚI DE OFERIT?
· DACĂ CREDEȚI CĂ AVEȚI CEVA NOU, INOVATOR SAU CARE NU ESTE DISPONIBIL PE SCARĂ LARGĂ: DE UNDE ȘTIȚI CĂ EXISTĂ O PIAȚĂ PENTRU ACEL LUCRU, CĂ OAMENII SUNT DISPUȘI SĂ PLĂTEASCĂ PENTRU CEEA CE AVEȚI DE OFERIT?
· GÂNDIȚI-VĂ LA PIAȚA PE CARE ÎNCERCAȚI SĂ PĂTRUNDEȚI: ESTE ÎN CREȘTERE, ÎN REGRES SAU ÎN STAGNARE?
· LA CE PROCENT DIN PIAȚĂ CREDEȚI CĂ VEȚI PUTEA AJUNGE SĂ VĂ ADRESAȚI? CUM VĂ VEȚI MĂRI MAJORA COTA DE PIAȚĂ?
· NOTĂ: AȚI PUTEA SĂ INCLUDEȚI O DIAGRAMĂ, CUM AR FI CEA DE MAI JOS, PENTRU A DEMONSTRA ASPECTE-CHEIE ALE POTENȚIALUL DVS. DE PIAȚĂ VIZIBILE DINTR-O PRIVIRE.


________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
[bookmark: _Toc143704371]
4. SUSTENABILITATEA PROIECTULUI 
	[image: ]
	SE VA INDICA ACTIUNILE DE DURABILITATE A PROIECTULUI INVESTIȚIONAL PRECUM ȘI DEZVOLTAREA ACESTUIA IMPREUNA CU CELTUIELILE GENERATE. 


4.1. [bookmark: _Toc143704372]Acțiuni de durabilitate 

· Sunt planificate acțiuni și mijloace financiare de asigurare a bunei funcționări a proiectului după finalizarea acestuia, capacitatea de întreținere a investiției după finalizare
· Nu sunt planificate acțiuni și mecanisme de gestionare durabilă a proiectului investițional după finalizare
· Proiectul asigură agenții economici cu material săditor/semincer sau material seminal în zootehnie de calitate înaltă adaptată la condițiile locale la prețuri competitive comparativ cu cele de import
· Proiectul asigură avantaje economice, ecologice și sociale pe întreg lanț valoric sau unor verigi din lanțul valoric


	Durabilitatea/ Continuitatea proiectului

	Durabilitatea proiectului va fi asigurată de către beneficiar 



	N/O
	Acțiuni
	Termen de realizare
	Parți implicate
	Costul,
lei
	Sursa de finanțare
	Indicatori de progres

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	




	Analiza detaliată a riscurilor și măsuri pentru minimalizarea lor

	Risc
	Acțiuni de diminuare

	1. 
	1. 

	2. 
	2.





4.2. [bookmark: _Toc143704373]Publicitate și promovare 
	[image: ]
	CUM INTENȚIONAȚI SĂ FACEȚI PUBLICITATE FIRMEI DVS?
CARE DINTRE URMĂTOARELE OPȚIUNI DE PUBLICITATE ȘI PROMOVARE VĂ OFERĂ CELE MAI MARI ȘANSE DE A VĂ DEZVOLTA CU SUCCES AFACEREA? SERVICII DIRECTOR, SITE-URI WEB DE REȚELE SOCIALE, MASS MEDIA (ZIARE, REVISTE, TELEVIZIUNE, RADIO), PUBLICITATE PRIN POȘTĂ, TELEMARKETING, SEMINARE ȘI ALTE EVENIMENTE, PUBLICITATE ÎN COMUN CU ALTE FIRME, REPREZENTANȚI DE VÂNZĂRI, PUBLICITATE PRIN VIU GRAI SAU ALTELE?
CUM VEȚI STABILI BUGETUL PENTRU PUBLICITATE?
CUM VEȚI URMĂRI REZULTATELE EFORTURILOR DE PUBLICITATE ȘI PROMOVARE?
VĂ VEȚI FACE PUBLICITATE CU REGULARITATE SAU VEȚI EFECTUA CAMPANII SEZONIERE?
CUM VOR FI AMBALATE PRODUSELE DVS? AȚI FĂCUT CERCETĂRI PENTRU A AFLA CE TIP DE AMBALAJ VA FI CEL MAI APRECIAT DE CLIENȚII DVS? AȚI FĂCUT O ANALIZĂ A COSTURILOR PENTRU DIFERITE FORME DE AMBALAJE?


_________________________________________________________________________________________ _________________________________________________________________________________________

1.	Beneficiar:	
Conducător (Nume/Prenume)______________________________ Semnătura_____________________________________________
Date de contact:
Telefon  _________________________________
Mobil___________________________________
Email___________________________________                                   
	
2.	Prestator de servicii de consultanță:
____________________________________________________________________________
                                       (Denumirea)
Nume/Prenume _______________________________________ Telefon  __________________________

Semnătura___________________________________________ Email________________________________

L.Ș.	
5. [bookmark: _Toc143704375]ANEXE:  DECLARAȚIE DE VENITURI ESTIMATE
	
	Declarația de venituri estimate este un alt instrument de gestionare pentru a previzualiza venitul generat în fiecare lună pe baza unor previziuni rezonabile ale nivelului lunar al vânzărilor și costurilor/cheltuielilor. Pe măsură ce previziunile lunare sunt elaborate și introduse, cifrele respective servesc drept obiective pentru a ține sub control cheltuielile de operare. Atunci când apar rezultatele reale, o comparație cu sumele estimate ar trebui să genereze semnale de avertizare în cazul în care costurile sunt mai mari decât cele prevăzute, astfel încât să se ia măsuri pentru remedierea problemelor.
Procentul industrial (ind. %) se calculează prin înmulțirea costurilor/cheltuielilor cu 100% și împărțirea rezultatului la totalul vânzărilor nete. Acesta indică totalul vânzărilor standard pentru o anumită industrie. Ați putea obține aceste informații de la asociații profesionale, contabili, bănci sau biblioteci de referință. Cifrele din industria de profil reprezintă un criteriu de referință util pentru compararea costurilor/cheltuielilor firmei dvs. Comparați procentul dvs. anual cu cifra indicată în coloana cu procentul în industrie.
În continuare sunt explicați câțiva termeni utilizați în tabelul care urmează:
Total vânzări nete (Venit): această cifră reprezintă totalul vânzărilor estimate pe lună. Fiți cât mai realiști posibil, luând în considerare tendințele sezoniere, mărfurile returnate, rabaturile și reducerile sub prețul inițial. 
Costul vânzărilor: pentru a fi realistă, această cifră trebuie să includă toate costurile implicate în efectuarea unei vânzări. De exemplu, în cazul în care este vorba de inventar, includeți costurile de transport și de livrare. Trebuie incluse, de asemenea, toate costurile forței de muncă directe.
Profit brut: scădeți costul vânzărilor din totalul vânzărilor nete.
Marjă de profit brut: se calculează prin împărțirea profiturilor brute la totalul vânzărilor nete.
Cheltuieli controlabile: salarii (de bază plus ore suplimentare), cheltuieli cu salariile (inclusiv concedii plătite, concedii medicale, asigurări de sănătate, asigurări de șomaj și contribuții de asigurări sociale), costuri pentru servicii externe (inclusiv subcontractări, volum de lucru excedentar și servicii speciale sau singulare), consumabile (inclusiv toate articolele și serviciile achiziționate pentru utilizare în cadrul firmei), utilități (apă, căldură, lumină, colectarea gunoiului etc.), reparații și întreținere (inclusiv cheltuieli regulate și periodice, cum ar fi vopsit), publicitate, călătorii și auto (inclusiv utilizarea în interes de serviciu a autovehiculului personal, parcare și călătorii de afaceri), contabilitate și servicii juridice (costul serviciilor profesionale externe).
Cheltuieli fixe: chirie (doar pentru proprietățile utilizate în interes de serviciu), depreciere (amortizarea fondurilor fixe), asigurări (de incendiu, răspundere civilă pentru bunuri sau produse, despăgubiri acordate lucrătorilor, furt etc.), rambursări de împrumuturi (inclusiv plățile dobânzii sau ale principalului la pentru împrumuturi curente acordate firmei), diverse (cheltuieli nespecificate, mărunte, care nu sunt incluse în alte rubrici sau înregistrări contabile).
Profit net/Pierdere netă (înainte de impozite și taxe): Scădeți totalul cheltuielilor din profitul brut.
Impozite și taxe: inventar, vânzări, accize, imobiliare, federale, de stat etc.
Profit net/Pierdere netă (după impozite și taxe): scădeți impozitele și taxele din profitul net înainte de achitarea impozitelor și taxelor.
Total anual: adăugați toate cifrele lunare în tabel pentru fiecare element de vânzări și cheltuieli.
Procent anual: înmulțiți totalul anual cu 100% și împărțiți rezultatul la cifra de vânzări netă totală. Comparați cu procentul din industrie din prima coloană.









	
	Ind. %
	Ian
	Feb
	Mar
	Apr
	Mai
	Iun
	Iul
	Aug
	Sep
	Oct
	Nov
	Dec
	Total anual
	Procent anual

	Est. Vânzări nete
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Costul vânzărilor
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Profit brut
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cheltuieli controlabile:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Salarii
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cheltuieli cu salariile
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Juridic/Contabilitate
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Publicitate
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Călătorii/Auto
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Taxe/abon.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Utilități
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Diverse
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Total cheltuieli controlabile
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cheltuieli fixe:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Chirie
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Depreciere
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Asigurare
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Autorizații/Licențe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Plăți împrumut
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Diverse
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Total cheltuieli fixe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Total cheltuieli
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Profit net/Pierdere netă înainte de impozite și taxe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Impozite și taxe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Profit net/Pierdere netă 
După impozite și taxe
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



*Completarea anexei nu este obligatorie

Vânzări	2023	2024	2025	55000	68000	85000	Profit net	2023	2024	2025	35000	45000	50000	Cheltuieli	2023	2024	2025	20000	23000	35000	




Creșterea pieței locale

Clienți potențiali	2023	2024	2025	0.06	0.15	0.28000000000000003	Case noi	2023	2024	2025	0.1	0.15	0.35	Intreprinderi noi	2023	2024	2025	0.03	0.2	0.22	
Procent creștere în perioada anterioară
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